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Accelerating success.

Ольга
БАКУЛИНА
ACIM

РЕГИОНАЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР 
ДЕПАРТАМЕНТА МАРКЕТИНГА И PR 
COLLIERS INTERNATIONAL РОССИЯ
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Образование 

Американский Университет в Болгарии 
Аккредитован через New England Association      
of Schools and Colleges, США
Степень Бакалавра по Деловому     
Администрированию 
(специализация в маркетинге) 
Дипломы американского и болгарского образцов

Обучение по программе CIM
(The Professional Diploma in Marketing)  
Британский Королевский Институт 
Маркетинга 
Степень — ACIM

2014 2000-2004
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Опыт работы

Региональный директор 
департамента маркетинга и PR
Март 2013 — по настоящее время 

Ольга имеет более чем 13-летний опыт работы 
в сфере маркетинга на рынке недвижимости на 
ключевых позициях в ведущих международных 
консалтинговых агентствах.  

Руководитель отдела маркетинга и связей с общественностью  

Заместитель руководителя отдела маркетинга и развития 
бизнеса 

Заместитель руководителя отдела маркетинга (2006-2007) 
(в разное время занимала такие позиции как менеджер по 
маркетингу, координатор клиентских проектов, ассистент 
отдела маркетинга)

2008-2013

2007-2008

2004-2007
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Функционал

> Формирование маркетинговой стратегии Colliers International Россия

>  Разработка и управление годовым маркетинговым бюджетом компании 

>  Управление командой из 9 специалистов — PR менеджеры, менеджеры   
по маркетингу, менеджер по событийному маркетингу, дизайнеры 

>  Разработка дизайна и производство презентационных материалов компании 
и клиентов

>  Разработка макетов и размещение рекламы в печатных СМИ, Интернете; 
наружная реклама  

>  Продвижение корпоративного сайта

>  Директ-маркетинговые кампании 

>  Клиентский маркетинг 

>  Событийный маркетинг: организация выступления спикеров; 
клиентские мероприятия, партнерские мероприятия, пресс мероприятия, 
благотворительные мероприятия 

>  PR-продвижение компании в СМИ

>  Взаимодействия с глобальными офисами и контроль за соблюдением 
корпоративных стандартов Colliers

КЛИЕНТЫ
>  Внутренние 

клиенты (12 бизнес- 
подразделений) 

> ТЦ «Арена Плаза»

> ТРЦ «Рига Молл»

> «Логопарк Софьино»

>  Коттеджный поселок 
«Медовое»

>  ЖК «Леонтьевский 
мыс»

>  Honka Nova

>  Лофт-квартал 
Docklands   
и другие 



Достижения команды
маркетинга и PR
Colliers International Россия
II полугодие 2016 — I полугодие 2017

Accelerating success.
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Достижения команды маркетинга и PR

В 2015, 2016 гг. Ольга 
вошла в Топ-100 
лучших директоров по 
маркетингу России по 
версии Ассоциации 
Менеджеров России, 
ежегодно публикуемом 
в газете «Коммерсант»

>  Разработка 18 имиджевых рекламных 
кампаний

>  Запуск проекта — Ежегодный Круглый 
Стол по складской недвижимости 
совместно с ИД «Коммерсантъ» 

>  Проведение Ежегодной Конференции 
по торговой недвижимости на 300 
гостей

>  Запуск русской версии глобального 
сайта www.colliers.ru в рекордные  
3 месяца

>  Абсолютное лидерство по количеству 
упоминаний Colliers в СМИ в Москве и 
в Санкт-Петербурге в 2016 г.   
и 1 кв. 2017 г.
Мы монитором ведущие деловые 
издания — «Ведомости», «Коммерсант», 
Forbes, РБК, «Деловой Петербург», 

специализированные СМИ, а также еще 
350 изданий. Вся статистика собрана 
независимым агентством медиа 
исследований «Прайм Тайм».  

>   Снято 30 видео роликов 
>  Запуск нового проекта — Ежегодная 

вечеринка для ключевых клиентов 
компании

>  CRE Awards Москва 2017
(8 номинаций / 5 кирпичей);    
CRE Awards Federal & St. Petersburg  
(5 номинаций / 3 кирпича)
Николай Казанский, управляющий 
партнер Colliers в России, стал первым 
победителем, получившим 3 кирпича 
в номинации «Персона года» за всю 
историю премии
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Маркетинговые материалы и рекламные кампании 2016

«В текущих рыночных условиях крепкие отношения с нашими клиентами и партнерами 
составляют основу для обеспечения операционной эффективности бизнеса. Наше многолетнее 
сотрудничество с компанией Colliers International из года в год приносит свои плоды.  
Команда Colliers выступает как высокопрофессиональный игрок, умеющий учесть наши 
интересы как девелопера и в то же время удовлетворить индивидуальные потребности наших 
клиентов. Мы благодарны команде Colliers за проявленную заинтересованность в развитии 
нашего бизнеса. Я уверен, что в будущем мы приумножим наши результаты».

КРИСТОФЕР ВАН РИТ
Управляющий директор Radius Group

СКЛАДЫВАЕМ
И УМНОЖАЕМ

МОСКВА +7 495 258 51 51  |  САНКТ-ПЕТЕРБУРГ +7 812 718 36 18  |  colliers.ru

В 2012 г. Colliers International выступила консультантом одной из крупнейших 
сделок на складском рынке — в промышленно-логистическом парке «Южные 
Врата» на площади 25 000 м2 разместились склад и производственная 
линия ведущего европейского производителя и поставщика инновационной 
медицинской и гигиенической продукции компании Paul Hartmann. 

CRE Awards 2013
Промышленно- 
логистический парк 
«Южные Врата» 
Radius Group и 
Colliers International 
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CONSTRUCTION PROJECT
MANAGEMENT AND BUILDING
CONSULTANCY
SERVICES FOR DEVELOPERS/
INVESTORS

OUR SERVICES FOR DEVELOPERS/INVESTORS

>  Project management as the assistant to the 
contracting authority

>  Client technical representative and technical 
support of investment projects

>  QA/QC in line with internal site supervision 
process 

>  Permitting due diligence and documentation 
review  

>  Software planning for project management 

>  Architectural concept and design documentation 

>  Technical due diligence of existing buildings  
and facilities

>  Cost and planning management

>  Technical surveillance (Technadzor)

>  The assistant to the contracting authority’s 
functions (in line with Russian regulations)

>  Reinstatement cost assessments

>  Health and safety consultancy  

>  Environmental consultancy

Our highly-skilled team of engineers and architects possesses extensive 
foreign experience in areas such as project management, building consulting, 
construction, engineering, software configuration management based on an 
environmentally compatible and safe system and a diligent approach to risk 
management.

WHY WORK WITH US?

Our competitive advantage is our capacity to understand the needs of our 
clients in detail, our ability to acquire and coach the greatest talents and our 
way of building industry know-how and expertise.

As a trusted partner, we offer innovative solutions that go beyond simple 
compliance with regulations and standards. We help our clients reduce risks, 
improve performance and promote sustainable solutions for their successful 
business development.

SERVICES SECTORS

RETAIL

LOGISTICS&INFRASTRUCTURE

OFFICES

HOSPITALITY

RESIDENTIAL

INDUSTRIAL&SPORT FACILITIES

PUBLIC&MUNICIPAL BUILDING

AMEL DJERROUDI
Executive director | Construction project 
management and building consultancy
Amel.Djerroudi@colliers.com
MAIN +7 495 258 5151 (ext. 475) | MOBILE +7 903 122 4022

2016-2018 PROJECTS
RETAIL PROPERTY DEPARTMENT

MOSCOW, ST. PETERSBURG, RUSSIAN REGIONS, CIS

MOSCOW
AND MOSCOW 
REGION

ST. 
PETERSBURG

VTB ARENA
Moscow 

GBA  198,000 m²
GLA Retail gallery 17,180 m² 
Opening  Q1 2018

PAVLOVSKIY PASSAGE 
Pavlovskiy Posad 
Moscow region 

GBA  19,000 m²
GLA  12,000 m²
Opening  Q1 2018

MOZAIСA  
Moscow  

GBA  134,000 m²
GLA  68,000 m²
Parking   2,500 lots
Opened  December 2014

KIEVSKIY
Moscow  

GBA  80,000 m2

GLA  20,000 m2

Opening  December 2016

SEC IN PODOLSK
Podolsk  

GBA   60,000 m2

GLA   30,000 m2

Opening   2018

COLUMBUS
Moscow 

GBA  312,000 m²
GLA  160,000 m²
Parking   2,600 lots
Opened  February 2015

RIGA MALL
Moscow region

GBA  142,000 m²
GLA  80,000 m²
Parking   3,000 lots
Opened  August 2016

RIO
St. Petersburg

GBA  64,000 m²
GLA  45,000 m²
Parking   2,500 lots
Opened  June 2012

PIK
St. Petersburg

GBA   30,000 m2

GLA   21,000 m2

Parking   2,500 lots
Opening after 
reconception  Q4 2017

LETO
St. Petersburg

GBA  115,000 m²
GLA  80,000 m²
Parking  3,200 lots
Opened  May 2011

KAPITOLIY Discount
St. Petersburg 

GBA  41,500 m² 
GLA  21,900 m² 
Parking   500 lots
Opening after  
reconception  Q2 2017

HOLLYWOOD
St. Petersburg

GBA  116,000 m²
GLA  60,000 m²
Parking   1,100 lots
Opening  2019

NEVSKY CENTRE 
STOCKMANN St. Petersburg

GBA  100,000 m²
GLA  50,000 m²
Parking   550 lots
Opened  Q4 2010
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Colliers International 2016

несерьезные размышЛенИя
О серьезных вещах

ПрО недвИжИмОсть

Складская и индустриальная недвижимость  |  Россия  |  9

«Благодаря участию компании Colliers International 
мы арендовали около 10 700 м2 складских площадей
в логопарке «Крекшино», что стало знаковым    
событием на российском рынке».
PANALPINA

“
он раздает работу, а простой – ничего не раз-
дает. Чтобы им стать, надо учиться в институ-
те, школе, садике, только потом можно быть 
директором. 

это директор директора. если он будет на 
работе шутить — его уволят. его настроение 
зависит от людей. Вот испортили ему настрое-
ние — он грустный. 

генеральный директор должен разрешать рабо-
тать. но с маленькими перерывами, чтобы по-
есть и попить. Потому что без еды и воды — 
это всё — людям не прожить!

Полина — разносторонне одаренная личность: 
играет в теннис и на гитаре, любит плавать 
в бассейне и есть пиццу. Поля мечтает стать 
фотографом, чтобы делать красивые снимки, 
останавливать на них время и дарить радость 
людям. А еще Поля говорит на английском и изу-
чает финский. «Кукулист банкент хлек лихт!». 
Нет, это не финский рэп. А что — догадайтесь!

у него такие башмачки. Строгий дядя. он дол-
жен хорошо учиться. у него по русскому, ма-
тематике и другим важным предметам должны 
быть пятерки, чтобы он всем нравился на рабо-
те. я бы на его месте не разрешал не по важным 
делам уходить с работы.

он редко шутит, примерно один раз в два дня. 
у него ответственная работа. если он не усле-
дит за чем-то, то всё — его бизнес пропал! 

КОЛИКИ

О ПрОфессИях

сurriculum
vitae

КтО таКОй
генераЛьный дИреКтОр? 

1

К о л и к и

полина
десять лет в бизнесе

Окулист
банкет
хлеб
лифт

КОЛИКИ ИнтернешнЛ   7 
несерьезные размышЛенИя
О серьезных вещах

КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
ПО АРЕНДЕ ПРЕДСТАВИТЕЛЬСКИХ ОСОБНЯКОВ 
Москва, Барыковский пер., 7

МОСКВА
+7 495 258 51 51
САНКТ-ПЕТЕРБУРГ
+7 812 718 36 18
www.colliers.ru
www.colliersdom.comПР
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РЕКОРДНЫЙ
ОБЪЕМ СДЕЛОК 

КУПЛИ-ПРОДАЖИ — 
300 000 М² 
ВО ВСЕХ 

СЕГМЕНТАХ РЫНКА

3 000 000 М² 
В РАБОТЕ

ДЕПАРТАМЕНТА 
УПРАВЛЕНИЯ
ПРОЕКТАМИ
И КОНТРОЛЯ 

СТРОИТЕЛЬСТВА  

ЗАКРЫТИЕ 
КРУПНЕЙШЕЙ СДЕЛКИ 

ЗА ВСЮ ИСТОРИЮ 
РЫНКА ОФИСНОЙ 
НЕДВИЖИМОСТИ 

РОССИИ ПО КУПЛЕ-
ПРОДАЖЕ НЕБОСКРЕБА
БАШНЯ «ЭВОЛЮЦИЯ»

148 900 М2

ЛИДЕР РЫНКА
ПО ОБЪЕМУ СДЕЛОК

В ОФИСНОМ СЕГМЕНТЕ
В МОСКВЕ
261 700 м2
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Маркетинговые материалы и рекламные кампании 2017

Продовольственные 
рынки Москвы 

ИЮНЬ 2017

1 МОСКВА  |  ИЮНЬ 2017  |  ТОРГОВАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ  |  COLLIERS INTERNATIONAL

Рынок «рынков»
Рыночная торговля в России исторически пользовалась 
высоким спросом у населения, особенно у малообеспе-
ченных категорий. В конце 1990-х гг. в Москве работало 
около 240 рынков, преимущественно открытого типа. В то 
время, в условиях становления столичного рынка профес-
сиональной торговой недвижимости в формате торговых 
центров, особой популярностью у населения пользова-
лись вещевые рынки (Черкизовский, «Лужники» и другие). 

В последние 10 лет в сегменте рыночной и ярмарочной 
торговли происходят кардинальные перемены, назревшие 
в том числе в связи с ежегодно увеличивающейся кон-
куренцией со стороны торговых центров, а также с ини-
циативами Правительства. Ключевым толчком к таким 
переменам в сегменте стал принятый в 2006 г. закон  
№ 271-ФЗ «О розничных рынках и о внесении изменений 
в Трудовой кодекс Российской Федерации». За первые 
6 лет действия закона все некапитальные непродоволь-
ственные рынки были закрыты, а вот срок переезда про-
довольственных (сельхозрынков) в капитальные строения 
ежегодно переносится (одним из последних для рынков 
Москвы и Подмосковья можно считать 2017–2018 гг.).

В настоящее время в Москве, по данным столичного Де-
партамента торговли и услуг, насчитывается 29 рознич-
ных рынков (один из них находится на реконструкции и 
временно закрыт), в которых совокупно размещено по-
рядка 16 000 торговых мест, при этом 80% всех рынков 
являются сельскохозяйственными. Остальные торговые 
комплексы рыночного типа, площадью более 10 000 м², 
классифицируются Департаментом как «объекты стацио-
нарной торговли» и в данный перечень не входят. 

Доля рынков в розничном товарообороте Москвы остается 
стабильной и составляет порядка 15–20%. Если говорить 
о товарообороте в абсолютном выражении, то с начала 
кризиса 2014 г. наблюдается его снижение: в 2015 г. па-
дение показателя в денежном выражении составило 15% 
год к году, а в 2016 г. продажи упали еще на 11,6%. Столь 
серьезное сокращение товарооборота на рынках и ярмар-
ках, по нашим оценкам, может быть обусловлено следую-
щими факторами: ввод продуктового эмбарго, повышение 
цен на продукцию и рост среднего чека на рынке, что в 
условиях общего снижения покупательской способности 
населения в кризис сместило часть спроса в сторону про-
довольственных сетевых дискаунтеров.

Тем не менее продовольственные рынки, в отличие от 
вещевых, являются наиболее активно развивающимися и 
занимают новые ниши в современном торговом сегменте. 

Источник: Colliers International

Источник: «Мосгорстат»

Оборот розничной торговли — всего
Продажа товаров на розничных рынках и ярмарках

Основные направления развития продовольственных 
рынков Москвы

Динамика розничного товарооборота Москвы, 
2008–2016 гг.

П Р О Д О В О Л Ь С Т В Е Н Н Ы Е  Р Ы Н К И
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Реконструкция 
рынков советской 

постройки

Fresh market как 
арендатор в ТЦ

Сетевые проекты 
рынков

1Годовой отчет  |  2017  |  Россия  |  Colliers International

ОБЗОР РЫНКА 
КОММЕРЧЕСКОЙ
НЕДВИЖИМОСТИ
РОССИЯ | ИТОГИ 2016 | ПРОГНОЗ НА 2017

123112 Москва, Пресненская набережная, д. 10
БЦ «Башня на Набережной», блок С, 52 этаж
+7 495 258 51 51

191186 Санкт-Петербург, Волынский пер., д. 3
БЦ «Северная Столица», +7 812 718 36 18

colliers.ru | colliersdom.com

ВМЕСТЕ В
COLLIERS Уважаемые    

партнеры, коллеги 
и друзья!
Мы рады представить вашему вниманию обзор рынка 
коммерческой недвижимости России за 2016 год. В самом 
начале хотел бы отметить некоторые тренды этого года. 
Так, начиная с III квартала мы наблюдаем признаки восста-
новления рынка: в некоторых сегментах, в частности  
в складской и офисной недвижимости, уменьшается уро-
вень вакантных площадей, стабилизируются ставки аренды.  
Если же говорить об общем состоянии экономики России,  
то уже с осени зафиксирована положительная динамика ВВП, 
чего не наблюдалось на протяжении последних полутора лет.  

Хочу отметить, что 2016 год войдет в историю рынка ком-
мерческой недвижимости как год, когда была закрыта за все 
время существования сегмента офисной недвижимости Рос-
сии крупнейшая сделка — купля-продажа небоскреба Башня 
«Эволюция» площадью 148 900 м2. Для нас большая честь 
быть брокером этой сделки. 

Как мы и прогнозировали годом ранее, вырос объем инве-
стиционного рынка — он составил более 4 млрд долларов 
США. Среди наиболее знаковых транзакций — продажа сразу 
девяти отелей компании «Региональная Гостиничная Сеть», 
продажа финской компанией Sponda ТЦ «Солнечный I»  
в Москве, а также логистического комплекса «Адастра»  
в Санкт-Петербурге. 

Для нашей компании это был первый год полноценной 
работы в сегменте бизнес- и премиум-класса жилой  
недвижимости Москвы. В этом сегменте также наблюдался 
рост основных показателей: был зафиксирован рекордный 
объем предложения на московском рынке, выдано рекорд-
ное количество ипотечных кредитов, при этом рыночное 
поглощение увеличилось почти в 1,5 раза по сравнению  
с прошлогодним результатом. После года работы портфель 
департамента жилой недвижимости в Москве уже насчи-
тывает 5 эксклюзивных и ко-эксклюзивных проектов общей 
площадью 348 000 м2.  

Учитывая то, что в 2016 году российская экономика 
продемонстрировала самый низкий уровень инфляции за 
всю историю, а также общие позитивные тренды в эконо-
мике России, такие как укрепление национальной валюты, 
стабилизация цен на нефть, улучшение макроэкономиче-
ских показателей, в 2017 году мы прогнозируем оживление 
рынка коммерческой недвижимости.

Николай Казанский
Управляющий партнер
Nikolay.Kazanskiy@colliers.com

Colliers International Group Inc. 
(NASDAQ и TSX: CIGI)
Colliers International Group Inc. (NASDAQ и TSX: CIGI) 
является мировым лидером в области коммерче-
ской и жилой недвижимости. Компания насчитывает 
более 16 000 квалифицированных профессиона-
лов, работающих в 66 странах мира. Деятельность 
Colliers International в России началась в 1994 году. 
На сегодняшний день в офисах в Москве и Санкт- 
Петербурге работает более 250 сотрудников.

Специалисты Colliers предоставляют полный ком-
плекс профессиональных услуг арендаторам, вла-
дельцам недвижимости и инвесторам по всему миру. 
Услуги включают в себя стратегический консал-
тинг и услуги по продаже и аренде недвижимости, 
глобальные решения для корпоративных клиентов, 
инвестиционные продажи, управление проектами и 
эффективное планирование рабочего пространства, 
управление недвижимостью, консалтинг, оценку,  
а также специализированные исследования рынка.

Девелоперам жилой недвижимости специалисты 
Colliers предоставляют полный цикл эксклюзивных  
и ко-эксклюзивных консультационных услуг по 
проектам — от продажи/приобретения земельных 
участков под жилую застройку до разработки ком-
мерческих концепций и осуществления брокериджа 
и маркетинга проектов.

Более подробная информация о компании   
и услугах на сайтах: 

www.colliers.ru
www.colliersdom.com
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РОССИЯ
РЫНОК ИНВЕСТИЦИЙ
Итоги 2016

Общий объем инвестиций по итогам 2016 г. составил      
$4,17 млрд, что при сопоставимом с предыдущим годом 
количестве сделок (около 60) на 40% превысило суммарный 
объем транзакций в 2015 г. Активность в IV квартале 2016 г. 
была ниже, чем в IV квартале 2015 г., — на уровне $657 млн 
против $919 млн.

На фоне постепенного восстановления макроэкономических 
индикаторов и укрепления курса рубля инвестиционный 
рынок постепенно увеличивает свою привлекательность,     
что выражается как в росте интереса со стороны потенци-
альных покупателей, так и в готовности продавцов предла-
гать на рынке премиальные активы.

Источник: Colliers International

* Лучшие объекты коммерческой недвижимости в своем классе, сданные в аренду на рыночных условиях, расположенные в Москве, арендаторами в которых являются 
крупнейшие российские и международные компании.

ИНДИКАТОРЫ РЫНКА 2015 2016

Общий объем инвестиций, $ млн 2 976 4 167

> Офисная недвижимость 1 107 3 015

> Торговая недвижимость 811 411

> Складская недвижимость 562 278

> Другие сектора 496 463

Ставка капитализации, «прайм»*

> Офисная недвижимость 9,5–10,5% 9,5–10,5%

> Торговая недвижимость 9,5–10,5% 9,5–10,5%

> Складская недвижимость 12–13% 12–13%

Рост объема инвестиций                    
в коммерческую недвижимость 
по сравнению с 2015 г.

Офисный сектор остается доминирующим на инвестиционном 
рынке, сформировав 72% от суммарного объема транзакций  
в прошлом году. Наиболее крупные сделки представляли 
собой либо покупку бизнес-центров или офисных площадей 
под собственное размещение, как, например, приобретение 
Башни «Эволюция», либо передачу активов в счет оплаты 
долга перед кредитором. Примерами последних могут 
выступать бизнес-центр «Президент Плаза», где разместятся 
офисы «Сбербанка», и «Башня Евразия», перешедшая к ВТБ.

40%

Объем инвестиций в недвижимость

Источник: Colliers International
Офисы Склады Торговая недвижимость МФК Гостиницы

Коммерческое предложение
КОМПЛЕКСНОЕ УПРАВЛЕНИЕ И ОБСЛУЖИВАНИЕ

ТРК «СЕМЬЯ» ПЕРМЬ, УФА

КУПИТЬ

ИЮНЬ 2017

We have worked with 
JnJ on numerous 

projects throughout 
the last 3 years 

in Russia

Commercial terms 
achieved by Colliers 
in transactions for 

JnJ are lower than in 
the rest of Krylatskiy 

Hills BP 

We have assigned a highest
level of seniority for this project. 

Vera Zimenkova, Regional 
Director and Russia Board 

Member, played a key role in 3 
latest projects for JnJ between 
2013 and 2016 and will continue 
to be the Single Point of Contact 
for this transaction, which means 
that the project will be handled 

by a renowned real estate 
professional

Colliers has a 
seamless professional 

reputation and the highest 
respect among landlords 

and other real estate 
colleagues, which will 

be turned to JnJ advantage  
in future negotiations 

No con�ict of inter-
ests with landlords 

and competing 
tenants

Colliers O�ceExpert 
software tool to assist 

JnJ 

Seasoned real estate 
professionals, local 

know-how and experience 
of EXECUTING major o�ce 

strategies 

JnJ has always been
and will be our priority 

and we are highly motivated 
to achieve your objectives 

and beyond

ONE J&J

JOHNSON & JOHNSON

Why Colliers

Confidential29

Sample Guideline Content

1 Colliers International 2017 

retail premises for lease
13 Bolshaya Konyushennaya, st. petersBurg, russia
commercial proposal prepared for stefano ricci  |  april 2017

САНКТ-ПЕТЕРБУРГ 
И ЛЕНИНГРАДСКАЯ 

ОБЛАСТЬ
КЛЮЧЕВЫЕ СЕКТОРА 

ЭКОНОМИКИ (ВРП) 
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5,1

4

11,6

29,4

15,3

12

10,1

8,8

%%

7,5

11,3

5,6

Оптовая и розничная торговля, ремонт

Операции с недвижимым имуществом

Обрабатывающие производства

Транспорт и связь

Здравоохранение и социальные услуги

Строительство

Образование

Прочее

Обрабатывающие производства

Транспорт и связь

Оптовая и розничная торговля, ремонт

Строительство

Операции с недвижимым имуществом

Сельское хозяйство, охота и лесное 
хозяйство

Производство и распределение 
электроэнергии, газа и воды
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спорт

детская инфраструктура

детские сады
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развлечения

медицина

достопримечательности

ТЦ и супермаркеты

рестораны и кафе

аптеки

красота

бытовые услуги

ОФИС ПРОДАЖ
+7 495 980 70 70

Москва, Международная, вл. 15А
moscow@colliersdom.com

mono-dom.ru

ИНВЕСТИЦИОННОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Конфиденциально2

Бизнес-центр «Ленинский 119» — это высококачественный офисный комплекс 
класса «А», расположенный на Ленинском проспекте, который является одной из 
основных транспортных артерий Москвы. Объект принадлежит концерну Strabag — 
ведущей европейской девелоперской и строительной компании.

Объект был построен в соответствии с самыми высокими западными стандартами. 
В результате успешного сотрудничества нескольких международных компаний, 
был создан офисный продукт высочайшего качества. Объект профессионально 
управляется ведущей управляющей компанией RD Management Services. В бизнес-
центре имеется вся необходимая инфраструктура включая столовую и кафе сети 
«ФрешКафе», а в соседнем здании находится гостиница «Богородское» на 60 
номеров, что обеспечивает дополнительный комфорт для ведения бизнеса. Бизнес 
центр граничит с парком, что является очень редкой особенностью для офисных 
зданий Москвы.

Площади бизнес-центра «Ленинский 119» сданы в аренду известным российским и 
международным арендаторам, таким как: Natura Siberica, B&R Automation,  
Knauf Insulation, Straumann и другим компаниям.

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ ОБЪЕКТА

Год постройки

Москва, Ленинский проспект, 119А

GBA, м2 GLA, м2 Земельный участок, м2

NOI при 50% заполняемости

Полный NOIПаркинг

Заполняемость

2013 22 650 15 127 6 500

116 000 000 руб

283 000 000 руб227 м/м
подземный Klaus-Multiparking 155 м/м
подземные отдельные места 33 м/м
наземный паркинг 39 м/м

50%
Этажность

8+2 подземных

СКЛАДСКИЕ ПРОЕКТЫ
МОСКВА И МОСКОВСКАЯ ОБЛАСТЬ

Accelerating success.

Аренда  |  Продажа
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Индустриальный парк «Шерризон Норд»

СЕВЕР

РАСПОЛОЖЕНИЕ   
Север, Рогачевское шоссе 25 км от МКАД

ОБЩАЯ ПЛОЩАДЬ   
106 707 м2

ВАКАНТНЫЕ ПЛОЩАДИ  
Корпус 10 40 344 м2 
Корпус 11  4 608 м2

АРЕНДА / ПРОДАЖА 
Аренда

ГОТОВНОСТЬ 
Готов к въезду

ОТЛИЧИТЕЛЬНЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ 
Использование западных технологий и стандартов  
при строительстве. Наличие общежития на территории 
комплекса. Кросс-докинг

РАСПОЛОЖЕНИЕ   
Север, Рогачевское шоссе 25 км от МКАД

ОБЩАЯ ПЛОЩАДЬ   
355 000 м2

ВАКАНТНЫЕ ПЛОЩАДИ  
Возможность реализации проектов в формате   
built-to-suit от 10 000 м2

АРЕНДА / ПРОДАЖА 
Built-to-suit

ГОТОВНОСТЬ 
9-12 месяцев с даты подписания договора

ОТЛИЧИТЕЛЬНЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ 
Профессиональный девелопер с большим опытом 
реализации проектов «под ключ». Высокая скорость 
строительства. Использование западных технологий  
и стандартов. Наличие общежития на территории  
комплекса.

ПЛТ «Северное Шереметьево» 

Логистический комплекс «ПНК Северное Шереметьево» 

3

4
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Мероприятия I полугодие 2017

COLLIERS АКТИВНЫЙ 
УЧАСТНИК ПРЕМИИ
CRE AWARDS

СПИКЕРЫ COLLIERS 
АКТИВНЫЕ УЧАСТНИКИ 
ДЕЛОВЫХ МЕРОПРИЯТИЙ

МОСКВА МОСКВА5 20

3 10
8

5

золотых кирпичей в
мероприятий
в Москве

мероприятий в 
Санкт-Петербурге

золотых кирпича в

номинациях    

ГОСТИНИЧНЫЙ КОМПЛЕКС

ПЕРСОНА

СДЕЛКА ГОДА — АРЕНДА — ИНДУСТРИАЛЬНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ

БИЗНЕС-ЦЕНТР КЛАССА B 

КОНСУЛЬТАНТ ГОДА

УПРАВЛЯЮЩАЯ КОМПАНИЯ ГОДА

СДЕЛКА ГОДА — АРЕНДА — ОФИСНАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ

СДЕЛКА ГОДА — КУПЛЯ-ПРОДАЖА

номинациях    

СА
НКТ-ПЕТЕРБУРГ СА
НКТ-ПЕТЕРБУРГ
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Ежегодное клиентское мероприятие

В 2016 году в баре «Москов-
ский» отеля Four Seasons 
компания Colliers организовала 
свое ежегодное клиентское 
мероприятие, стилизованное 
под эпоху Великой Депрессии. 
В вечернем приеме приняли 
участие более 200 гостей.

В 2017 году мы пригласили 
наших клиентов на светское 
мероприятие в Музей русского 
импрессионизма. Мероприятие 
собрало более 300 гостей. 

В программе вечера — концерт 
джазового коллектива Евгении 
Глейберман и увлекательные 
экскурсии по основной экспо-
зиции и временной выставке 
музея. Более того, каждый гость 
принял участие в написании 
картины под руководством 
профессионального художника. 
Теперь картина #colliersart за-
нимает почетное место в офисе 
Colliers в Москве.
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Ежегодный круглый стол по складской недвижимости

C 2013 года Colliers проводит ежегодный 
круглый стол по складской недвижи-
мости, который ежегодно собирает 
более 350 ведущих участников рынка 
складской недвижимости, среди которых 
девелоперы, логистические компании  
и арендаторы складских комплексов.

К участию в круглом столе привлекают-
ся сторонние модераторы, а органи-
зация самого мероприятия проходит 
совместно с нашим партнером ИД 
«Коммерсант», что является его ключе-
вой особенностью и поддерживает  
его независимый характер.

Кампания по продвижению, организу-
емая совместно с ИД «Коммерсант», 
задействует все каналы: телевидение, 
радио, реклама в газетах и журналах,  
в Интернете — на сайтах организаторов 
и более 15 инфопартнеров; анонсы в 
Facebook, директ-маркетинговые кам-
пании и т.д. Приятным сюрпризом для 
гостей и спикеров круглого стола стала 
наша традиционная награда за «Лучший 
вопрос из зала» и «Лучшего спикера». 
Победители выбираются голосованием.

Начиная с 2014 года, мероприятие 
вышло на самоокупаемость благодаря 
поддержке наших партнеров.



Accelerating success. 12

123112 Москва
Пресненская наб., д. 10
БЦ «Башня на Набережной», 
блок С, 52 этаж
Тел. +7 495 258 51 51
www.colliers.com
www.colliersdom.com

191186 Санкт-Петербург
Волынский пер., д. 3
БЦ «Северная Столица»
Тел. +7 812 718 36 18

Большое спасибо 
за внимание!


